《保险理财与家族财富传承法律保护》培训课纲

         财富传承管理师、法律培训师  张绪才

第一部分  经济新常态分析
第二部分  家族财富传承概述

一、高净值人士群体特点：
根据民生银行与胡润联合发布的《中国超高净值人群需求调研报告》，针对中国大陆地区总资产超过5亿元人民币的超高净值人群的需求开展专项研究，报告指出近7成的富人都已年届5旬，在累积了相当的财富后，现在都面临家族财富传承的问题。许多人因此开始有了危机意识，在一代逐步向二代进行交接和财产分配前，如何保持财富的安全就取代了创富，成为他们的首要任务。
案例分析：

二、财富传承的定义和内容
（一）财富传承的定义

（二）财富传承的内容
1、遗嘱规划
2、不动产规划
3、婚姻资产规划
4、股权规划
5、金融资产规划
6、艺术品规划
7、信托规划
8、寿险规划
三、家族财富传承面临的风险——你的资产真正属于自己吗?你知道存在着哪些潜在的风险吗?
家族财富传承的过程可能出现的关于税收，通胀，子女接班意愿及能力、家族内斗等挑战。
案例：为何千万富豪财富传承意愿落空？

四、高端人士个人及家族财富保护体系
1、个人投资理财中的财富保护
2、婚姻中夫妻之间的财富隔离及保护
3、父母对子女的传承财富保护
4、家庭借名投资财富保护
5、移民跨境财富转移及海外投资理财
6、高端人士与商业合作伙伴往来的财富保护
7、家业与企业间的财富保护与隔离
8、家族企业财富传承保护
9、公司治理中的股东财富保护
10、高端人士经济“罪与非罪”风险防控
第三部分  保险是全球公认的财富保全最佳方案

一、法律对保险的强力保护（案例分析）

1、人寿保单不纳入破产债权《公司法》
2、受益保险金不用于抵债《合同法》73条
3、保单是不被查封罚没的财产《保险法》24条
4、不存在争议的财产分配《保险法》61条
5、不需要纳税且不能随意质押《税法》4条
6、人寿保险公司不得破产解散《保险法》85条
二、保险在财富传承中的突出优势（案例分析）
优势1：保值增值的功效。

优势2：能否保证财富所有人的意愿？

      优势3：对后代的影响。

优势4：税费成本。

优势5：避债的功效。

优势6：保密性。

优势7：时效性。

三、如何利用保险进行财富保全    
      1、保单的迫切性

架构一个完整的顶层家族财富传承方案需要多方面的专家合作，并且根据家族的需求和提供的信息来逐步优化。筹划时间较长，手续比较繁杂。
案例分析：

2、保险-家族财富传承的重要基石

除此以外，保险之所以是家族财富传承框架下相当重要的基石，是因为如果没有完善的保险规划，在遇到不可控的因素（天灾人祸）时，无论企业家的事业有多成功，他们拥有的资产都可能在旦夕之间化为乌有。
案例分析：
3、保单的保密特性和税务优势
案例分析：

第四部分  当前保险业的发展形势

一、国家层面设计、政府机关重视、总理主持部署、媒体关注传播，保险业的黄金大升级时代真正来临了！
二、新国十条的颁布，保险业将构建三大布局：
一是构建形成全社会“学保险、懂保险、用保险”的保险文化格局；
二是构建形成“百姓愿意买、企业愿意用、政府愿意推”的保险消费构局；
三是构建形成“政府引导、政策支持、市场参与”的保险服务构局；
注：以上内容为正课内容，在案例剖析中举一反三、融汇贯通，加入与之关联的法律知识和律师办案实践操作内容，内容可根据企业需求、时间和现场情况作适当调整。

